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Ett tillskott i kassan vid ratt tillfalle kan gora hela skillnaden for ditt foretag. Men hos
Rlandsbanken far du mer &n bara ett 1an. - Vi vill hjalpa vara kunder hela vagen och ar
valdigt duktiga inom vara omraden, sager David Lundqvist, ansvarig for kreditgivningen
inom Private Banking pa Alandsbanken.

Istéllet for att vara bra pa mycket inom
kreditgivning, har Alandsbanken valt den
motsatta strategin: att bli bast inom ett

fatal utvalda segment.

- Rlandsbanken har en 18ng erfarenhet

av kreditgivning inom vardepappershantering,
fastigheter samt nybyggnation och

det ar ocksa dar som vi valt att fokusera,
sager David Lundqvist, ansvarig for
kreditgivningen inom Private Banking

pa Alandsbanken i Sverige.

Férutom sjalva kreditgivningen ar
ambitionen att ge sina kunder ett stérre
mervarde, bland annat genom att rekrytera
specialister inom respektive omrade.

- Vi har nischade experter som uteslutande
arbetar med till exempel fastighetsrelaterade
skattefragor, vilket gor oss

valdigt duktiga inom vara omraden, fortsatter
David Lundqvist, som sjalv har en

bakgrund som vd for ett fastighetsbolag.

Forstaelse for fastighetsaffarer

Kunden far med andra ord inte bara hjalp



med finansieringen utan aven aterkommande
radgivning.

- Vi kan fastigheter och strukturerna

som kravs vid nyproduktion eller inkdp av

ett befintligt bestand. Tillsammans med
kunden syr vi ihop hela paketet, fran ax till
limpa. Vi kan allt, forutom sjalva byggandet

av huset.

Manga ganger finns David och hans kollegor med redan innan ett forvarv genomfors
for att bistd med radgivning.

- Vi har stor forstaelse for hur fastighetsaffarer
genomfdrs och vet hur krediter

ska anpassas och vilka skattetekniska

delar som man maste ta hansyn till.

Varar over tid

Aven pé vardepapperssidan &r kunskapen
stor dar kreditgivning ar ett av flera satt

att forvalta ett befintligt kapital.

- Vi vill garna vara med kunden pa bada
sidorna om balansrakningen - bade nar

det galler finansiering och kapitalférvaltning,
sager David Lundqvist och beskriver

sina kunder som entreprendrer med stor
kunskap och kapacitet att verka i saval

goda som lite svarare tider.

- Vi arbetar for att ha en relation som

varar Over tid. Vara kunder gor inte ett projekt
i livet, utan flera. Och da ska vi alltid

finnas dar.

Fyra tillfallen nar du ska vanda dig till Alandsbanken:

Investera i fastigheter

Exempel: Kunden képer ett bolag med hyresfastigheter
i g6teborgsomradet.

"Vi hjalper kunden redan innan férvarvet med

hur affaren ska géras, vilka krediter som behdvs,

samt vilka skattetekniska delar som det maste

tas hansyn till.”

Bygga nytt

Exempel: Kunden planerar att bygga ett fyrtiotal
hyresratter i stockholmsomradet och har eller
ska férvarva en tomt.

"Vi bjuder in vara samarbetspartner (skattejurist,
radgivare kring bostadsrattsbildning samt
maklare som ska salja lagenheterna) och syr
ihop ett fardigt paket at kunden. Vi tar fram hela
strukturen och ar med kunden i samtliga steg



fram till fardig fastighet.”

Bolan for entreprenérer

Exempel: Kunden har hela kapitalet i sitt bolag
samt en ojamn inkomst.

"Vi har en stor forstaelse for att entreprendrens
inkomst kan se olika ut och har stor erfarenhet
hur vi kan rékna pa det for en tydlig helhetsbild,
samt hitta en bra Iésning.”

Depakrediter

Exempel: Kunden kommer in till oss med en

depa pa ett varde om 20 miljoner kronor och vill

6ka avkastningen.

"Vi hjalper kunden att beldna sin egen depa

vilket ger en hdgre avkastning pa eget kapital,
alternativt kan pengarna anvandas foér en investering.
Depakrediter skapar handlingsutrymme

for att snabbt kunna agera nar goda affarsmaéjligheter
dyker upp!”
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